©

HAWESKO
Hawesko Holding AG HOLDING AG

Hamburg

ISIN DE0006042708
Reuters HAWG.DE, Bloomberg HAW GR

Sechs-Monats-Bericht zum 30. Juni 2003
Hamburg, 30. Juli 2003

Highlights
in Millionen €
2. Quartal (1.4.-30.6.) Sechs Monate (1.1.—30.6.)

2003 2002 +/= 2003 2002 +/=
Konzernumsatz 60,8 57,5 +6% 124,6 113,7 +10%
Ergebnis der
betrieblichen Tatigkeit 1,6 2,2 —27% 3,3 3,7 -11%
(EBIT)
Konzernergebnis 0,6 0,6 -3% 1,2 11 +4%

Sehr geehrte Aktiondrinnen und Aktionére,

in den Monaten Januar bis Juni 2003 hat der Hawesko-Konzern seinen Umsatz im Vergleich mit dem
Vorjahreszeitraum um 10 % gesteigert; zur Mitte des Geschéftsjahres 2003 liegt die Geschafts-
entwicklung somit deutlich besser als ein Jahr zuvor. Das zweite Quartal 2003 weist den gleichen
Aufwartstrend aus: Von April bis Juni 2003 stieg unser Konzernumsatz um 6 %. Wahrend die Bedin-
gungen fur den deutschen Einzelhandel schwierig geblieben sind, ist es der Hawesko-Gruppe
gelungen, an Marktanteil hinzuzugewinnen.

Die kontinuierliche Optimierung unseres W orking-Capital-Managements hat bewirkt, dass sich unser
Free Cashflow — also der Cashflow aus laufender Geschéftstétigkeit abziglich der Auszahlungen fir
Zinsen und fur Investitionen — um mehr als € 5 Mio. gegentber dem Vorjahreszeitraum verbesserte.

Die Verbesserung der Profitabilitdt hat allerdings noch nicht die Nachhaltigkeit erreicht, die wir
anstreben: Nach guten Ansatzen im ersten Quartal — mit einem zufrieden stellenden EBIT-Plus von
12 % — blieb das Ergebnis der betrieblichen Téatigkeit im zweiten Quartal hinter unserer sonstigen
Entwicklung zurtick. Positive Auswirkungen auf das Konzernergebnis hatte die erneute Reduzierung
des Finanzergebnisses.

Die Auswertung unserer Verkaufsdaten bestétigt, dass im herrschenden Konsumklima fiur viele
Kunden der gezielte Griff nach unseren glnstigsten Weinen das Nachstliegende ist. In ihrem
Bestreben, Genussbediirfnis und Geldbeutel immer wieder neu aufeinander abzustimmen, haben wir
unsere Kunden mit dem niedrigpreisigen Teil unseres Angebots noch besser unterstiitzen koénnen.
Gleichzeitig bleiben wir auf die anderen Preissegmente fokussiert, wohl wissend, dass die Anspriiche
des Weinkonsumenten mit seiner Erfahrung — und natirlich auch mit der konjunkturellen
Stimmungslage — steigen. Die Umsatzdynamik bei vielen unserer Tochtergesellschaften verweist auf
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das hier vorhandene Potenzial: Carl Tesdorpf — Weinhandel zu Lubeck, ausgerichtet auf
das Ultra-Premium-Segment, verzeichnete zum Halbjahr ein Wachstum von beinahe 50 %
Uber dem Vorjahreszeitraum; Chéateau Classic — Le Monde des Grands Bordeaux,
erreichte ein mehr als 70%iges Plus, besonders aufgrund des mit einer Sonderaktion o
erfolgreich  belebten  Bordeaux-Geschéfts; CWD  Champagner- und  Wein-
Distributionsgesellschaft schlieBlich, im GroBhandel tatig, registrierte einen 25%igen HAWESKO

Zuwachs. HOLDING AG

Zwar ist eine konjunkturelle Trendwende noch nicht eingetreten, doch geben einige Indikatoren
Hoffnung auf eine Erholung in den kommenden Monaten. Daher blicken wir optimistisch auf die zweite
Jahreshélfte, die — wie Sie wissen — entscheidend fiir den Verlauf des Gesamtjahres des Konzerns ist,
da im vierten Quartal (Oktober bis Dezember) erfahrungsgeman tber ein Drittel des Jahresumsatzes
und mehr als die Hélfte des operativen Gewinns erwirtschaftet wird.

Sehr viel Aufmerksamkeit widmen wir in diesem Zusammenhang dem Kostenmanagement und der —
abermaligen — Optimierung aller Ablaufe des Jahresendgeschafts. Hier kommt uns dartber hinaus
zugute, dass wir selbst in dieser fur den Konsum schwierigen Zeit durch Gewinnung von neuen
Kunden wachsen. Bereits das erste Halbjahr hat in dieser Hinsicht unsere Erwartungen Ubertroffen:
Im Versandhandel/E-Commerce konnten wir mehr als 30.000 Neukunden registrieren — das sind Uber
10 % der Gesamtzahl der aktiven Kunden, und zu Jacques’ Wein-Depot kamen mehr als 40.000 neue
Kunden. Somit stammt der groRere Teil unseres Wachstums aus dem Neukundengeschaft, und wir
gewinnen weiter an Marktanteil. Bei Besserung der Konjunktur wéren diese Faktoren eine gewichtige
Voraussetzung fur die Erh6hung unserer Profitabilitdt im zweiten Halbjahr. Wir gehen aus heutiger
Sicht davon aus, dass uns eine solche Steigerung gelingt. Wir halten daher an unserer
Gesamtjahresprognose fiur 2003 fest: Steigerung des Umsatzes um 5% auf € 280 Mio. und
Uberproportionale Erhéhung des operativen Ergebnisses (EBIT).

Mit freundlichen Grif3en

Alexander Margaritoff
Vorstandsvorsitzender

Umsatz und Ergebnis

Zweites Quartal

Im zweiten Quartal des Geschéftsjahres 2003 (April bis Juni) erzielte der Hawesko-Konzern einen
Umsatz von € 60,8 Mio., gegeniiber € 57,5 Mio. im gleichen Vorjahreszeitraum. Somit konnte der
Konzernumsatz um 5,7 % gegentber dem Vorjahresquartal gesteigert werden. Wahrend die Umsétze
im Groflhandel um 1,0 % auf € 16,9 Mio. zuriickgingen, weiteten sie sich im stationéren Einzelhandel
(Jacques’ Wein-Depot) und im Versandhandel/E-Commerce aus: um 3,0 % auf € 21,6 Mio. bzw. um
14,6 % auf € 22,2 Mio.

Die insgesamt positive Umsatzentwicklung im Segment Versandhandel/E-Commerce ist in erster Linie
auf kraftige Zuwéachse bei Carl Tesdorpf — Weinhandel zu Libeck und Chéateau Classic — Le Monde
des Grands Bordeaux zurtickzuftihren. Carl Tesdorpf konnte somit im Rahmen des Geschéftsaufbaus
seine Position weiter konsolidieren. Das Bordeaux-Geschéft von Chateau Classic erhielt im Berichts-
zeitraum besondere Impulse aus der Beliebtheit des 2000er Jahrgangs, die fir die Erzeugung von
Kundeninteresse fur friihere Jahrgadnge genutzt werden konnte.

Bei Jacques’ Wein-Depot (Segment stationdrer Facheinzelhandel) stand der Geschéftsverlauf
weiterhin im Zeichen der noch anhaltenden Kaufzurtickhaltung der Verbraucher. Obgleich der Umsatz
insgesamt zunahm, ging er auf vergleichbarer Verkaufsflache — also an den Standorten, die langer als
zwei Jahre ertffnet sind — zurtck: im zweiten Quartal um 2,3 % gegentber der gleichen
Vorjahresperiode. Wahrend Kauffrequenz und Neukundenzahl wiederum gesteigert werden konnten,
lag der Durchschnittsbon unter dem der Vorjahresmonate — blieb aber bei Vergleich der aufeinander
folgenden Monate seit Jahresbeginn stabil. In Deutschland wurden im zweiten Quartal zwei neue
Jacques’-Standorte eréffnet, in Osterreich ein unrentabler Standort geschlossen. Insgesamt erhéhte
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sich die Anzahl auf 246 Depots in beiden Landern zusammen. Fir sieben weitere
Standorte lagen zum 30. Juni 2003 Mietvertrage vor (zum Vorjahresstichtag: zehn).

Im Segment GrolRhandel konnte der Umsatz im zweiten Quartal trotz schwieriger
Wirtschaftslage knapp auf Vorjahresniveau gehalten werden. Besonders nachgefragt

©

wurden die Weine von Penfolds, deren Markterfolg vielfach den Wegfall anderer Produkte H AWESKO
kompensierte. Die im August 2002 fir das Sortiment gewonnenen Produkte von Domaine HOLDING AG
Faiveley (Burgund), Pascal Jolivet (Loire), Paul Jaboulet Aine und Pol Roger haben sich im

Programm weiter erfolgreich etablieren kdnnen.

Der Konzern-Rohertrag ist im zweiten Quartal, absolut betrachtet, leicht gestiegen: von im Vorjahr
€ 24,9 Mio. auf nunmehr € 25,1 Mio. Die Rohertragsmarge hingegen gab um 2 Prozentpunkte auf
41 % nach. Dies ist einerseits auf Malnahmen zum Bestandsabbau und zur Neukundengewinnung,
andererseits auf die erhdhte Preissensibilitdt der Kunden vor allem im Versandhandel/E-Commerce
und im GrolRhandel zurlickzufiihren. Diese hatte zur Folge, dass die Kunden bewusst auf die jeweils
glnstigsten Angebote der Programme zugriffen. Die sonstigen betrieblichen Ertrége von € 2,6 Mio.
(Vorjahresquartal: € 2,8 Mio.) betreffen im Wesentlichen Miet- und Pachtertrdge bei Jacques’ sowie
W erbekostenzuschiisse. Der Personalaufwand ist im zweiten Quartal unterproportional zum Umsatz
gestiegen. Im Vorjahreszeitraum war eine Ruckstellungsauflésung in Héhe von € 0,3 Mio. zu
verbuchen gewesen, die sich in der diesjahrigen Periode nicht wiederholte.

Insgesamt lag das Ergebnis der betrieblichen Tétigkeit im Konzern (EBIT) im zweiten Quartal bei
€ 1,6 Mio. und damit — infolge der oben genannten Effekte — um 26,5 % unter dem Vorjahreswert
(€ 2,2 Mio.). Aufgeteilt nach Segmenten: Das EBIT belief sich im Versandhandel/E-Commerce auf
€ 0,3 Mio. (Vorjahresquartal: € 0,6 Mio.), im stationdren Facheinzelhandel (Jacques’ Wein-Depot) auf
€ 1,8 Mio. (€ 1,9 Mio.) und im GroRBhandel auf € 0,8 Mio. (€ 1,1 Mio.).

Erstes Halbjahr

Der Konzernumsatz konnte in den ersten sechs Monaten des Geschaftsjahres 2003 gegeniber dem
vergleichbaren Vorjahreszeitraum um 9,6 % auf € 124,6 Mio. gesteigert werden, obwohl das
geschéftliche Umfeld in diesem Zeitraum weiterhin von nur verhaltenem Konsum geprégt war. Der
Rohertrag stieg um 5,0 %. In der Position ,Sonstige betrieblichen Aufwendungen“ war ein Anstieg der
Werbekosten um € 1,0 Mio. auf € 10,7 Mio. zu verzeichnen; er steht grof3enteils mit der Forcierung
der Neukundengewinnung im Zusammenhang. Das Ergebnis der betrieblichen Tatigkeit (EBIT)
erreichte € 3,3 Mio. und blieb somit 11,1 % unter dem EBIT des Vorjahreszeitraums (€ 3,7 Mio.).

Durch die Verringerung der Finanzschulden sowie den in diesem Jahr positiven Effekt der Anwendung
von IAS 39 (€ 0,4 Mio.) sank das Finanzergebnis gegeniiber dem ersten Halbjahr 2002 von € 1,3 Mio.
auf € 0,6 Mio. Das Ergebnis vor Ertragsteuern erhthte sich um gut € 0,3 Mio. auf € 2,7 Mio.; das
Konzernergebnis nach Steuern und Anteilen von Minderheitsgesellschaftern stieg um € 0,1 Mio. auf
€ 1,2 Mio. Der unverwasserte Gewinn pro Aktie war mit € 0,27 gegeniber dem Vorjahreswert
unverandert. Dabei wurden 4.405.496 Stick Aktien zugrunde gelegt, nach 4.221.500 Stick im
Vorjahr. Der verwasserte Gewinn pro Aktie, bei dem eine vollumfangliche Austbung von
Optionsrechten unterstellt wird, belief sich ebenfalls auf € 0,27 (Vorjahr: € 0,26).

Bilanz

Die Bilanzsumme zum 30. Juni 2003 ist gegeniiber der zum 31. Dezember 2002 um € 16,2 Mio. auf
€ 152,8 Mio. gesunken. Dies ist in erster Linie auf den Rickgang der Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen um € 11,5 Mio. zurickzufuhren. Dieser Posten erreicht seinen Jahreshdchststand
typischerweise am 31. Dezember. Die Vorréte verringerten sich um € 2,0 Mio.

Das Eigenkapital ist gegentiber dem 31. Dezember 2002 um € 3,1 Mio. zuriickgegangen; urséchlich
hierfur ist die Auszahlung der Dividende. Die Finanzschulden nahmen in der Berichtsperiode
saisonbedingt um € 4,9 Mio. zu. Die erhaltenen Anzahlungen gingen um € 4,6 Mio. aufgrund der
Auslieferung der Bordeaux-Subskriptionsweine zurlick. Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und
Leistungen reduzierten sich saisonbedingt auf € 23,9 Mio.
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Die Investitionen beliefen sich im ersten Halbjahr 2003 auf € 1,7 Mio. (Vorjahr: € 2,6 Mio.).
Sie beziehen sich hauptséchlich auf Depot-Einrichtungen bei Jacques’ Wein-Depot.

©
HAWESKO

Der Cashflow aus laufender Geschaftstatigkeit lag fur den Halbjahreszeitraum bei HOLRING AG
€ 1,3 Mio. und damit deutlich hoher als im gleichen Zeitraum des Vorjahres (€ —2,7 Mio.).

Ursache hierfur ist hauptséchlich der Abbau der Vorréte, nach deren starkem Aufbau im ersten
Halbjahr 2002. Der in der Halbjahresperiode zu verzeichnende Free Cashflow von € -1,4 Mio.
(Vorjahr: € -6,6 Mio.) berechnet sich aus dem Nettozahlungsmittelzufluss aus laufender
Geschaéftstatigkeit (€ 1,3 Mio), abziglich Auszahlungen fir Sachanlagen und immaterielle Vermégens-
gegenstande (€ 1,7 Mio.) und gezahlter Zinsen (€ 1,0 Mio.). Wegen des typischerweise saisonal
gepragten Verlaufs der jahrlichen Geschéftsentwicklung ist der Free Cashflow zum Halbjahr
erfahrungsgemal negativ.

Kapitalflussrechnung

Entwicklung des Konzern-Eigenkapitals

Im Vorjahr wurde das Grundkapital im Wege einer Kapitalerh6hung aus Gesellschaftsmitteln (Um-
wandlung von Kapitalriicklagen) um € 2,0 Mio. erhdht, um den rechnerischen Nennwert pro Aktie von
€ 2,556 (DM 5,00) auf € 3,00 anzuheben.

Segmentberichterstattung

Abweichend vom Vorjahr enthdlt das Segment Facheinzelhandel ab 2003 die Weinschulungs-
aktivitdten des Konzerns unter der Firma Viniversitat Die Weinschule GmbH. Die Vorjahresvergleichs-
zahlen wurden entsprechend angepasst.

Ausblick

Fur das gesamte laufende Geschéftsjahr geht der Vorstand von einem Anstieg des Umsatzes um ca.
5 % auf € 280 Mio. sowie von einem Uberproportionalen Anstieg des operativen Ergebnisses (EBIT)
aus. Bei der angestrebten Erhohung der Konzernprofitabilitat wird es vor allem auf die Effektivitat der
fur das Jahresendgeschaft getroffenen Mallnhahmen im Segment Versandhandel/E-Commerce
ankommen. Durch weitere Optimierung des gebundenen Working Capital soll die Kapitalrendite
gesteigert werden.
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Hawesko Holding AG

Gewinn- und Verlustrechnung (nach IAS)

(in Millionen €, nicht testiert; Rundungsdifferenzen maglich)

Umsatzerlose

Verminderung (Erhéhung) des Bestandes an fertigen

Erzeugnissen
Sonstige betriebliche Ertrage
Aufwendungen fur bezogene Waren
Personalaufwand
Abschreibungen

Sonstige betriebliche Aufwendungen
und sonstige Steuern

Ergebnis der betrieblichen Tatigkeit (EBIT)
Finanzergebnis

Ergebnis vor Ertragsteuern

Ertragsteuern und latente Steuern

Ergebnis nach Steuern

Ergebnisanteil von Minderheitsgesellschaftern
Konzernergebnis

Ergebnis je Aktie (in €, unverwassert)

Ergebnis je Aktie (in €, verwéassert)

Durchschnittlich im Umlauf befindliche Aktien
(Stickzahl in tausend, unverwéassert)

Durchschnittlich im Umlauf befindliche Aktien
(Stuckzahl in tausend, verwassert)

1.4-30.6 1.4.-30.6.
2003 2002
60,8 57,5
0,0 0,1
2,6 2,8
-35,7 -32,7
-6,5 -6,3
-1,2 -1,2
—-18.4 —-18.0
1,6 2,2
-0,3 -0,8
13 1,4
=0.7 =0.7
0,7 0,7
=0.1 =0.1
0.6 0.6
0,13 0,13
0,13 0,13
4.405 4,222
4416 4.266
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(in Millionen €, nicht testiert, Rundungsdifferenzen maglich)

Umsatzerlose

Verminderung (Erhéhung) des Bestandes an fertigen

Erzeugnissen
Sonstige betriebliche Ertrage
Aufwendungen fur bezogene Waren
Personalaufwand
Abschreibungen

Sonstige betriebliche Aufwendungen
und sonstige Steuern

Ergebnis der betrieblichen Tatigkeit (EBIT)
Finanzergebnis

Ergebnis vor Ertragsteuern

Ertragsteuern und latente Steuern

Ergebnis nach Steuern

Ergebnisanteil von Minderheitsgesellschaftern
Konzernergebnis

Ergebnis je Aktie (in €, unverwassert)

Ergebnis je Aktie (in €, verwéassert)

Durchschnittlich im Umlauf befindliche Aktien
(Stickzahl in tausend, unverwéassert)

Durchschnittlich im Umlauf befindliche Aktien
(Stuckzahl in tausend, verwassert)

—30.6 1.1.-30.6.
2003 2002
124,6 113,7

0,0 0,1
52 51

—73,7 —65,4
-13,0 -12,5
-2,2 -2,1
—37.6 =351

3,3 3,7
-0,6 -1,3
2,7 2,4
=14 =11
1,4 1,3
=0.2 =0.2
12 11
0,27 0,27
0,27 0,26

I

4.405 4.222
I

4416 4.266
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Hawesko Holding AG

Konsolidierte Bilanz (nach IAS)

(in Millionen €, Rundungsdifferenzen mdglich)
Aktiva

Anlagevermdgen

Immaterielle Vermdgensgegenstande
Sachanlagen

Finanzanlagen

Umlaufvermégen

Vorrate

Forderungen aus Lieferungen und Leistungen
Ubrige Forderungen und

sonstige Vermdgensgegenstande
Bankguthaben und Kassenbestande

Latente Steuern
Rechnungsabgrenzungsposten

Passiva

Eigenkapital

Gezeichnetes Kapital der Hawesko Holding AG
Anpassung nach IAS

Kapitalrticklage

Gewinnrlcklagen

Ausgleichsposten aus der Wahrungsumrechnung
Konzernbilanzgewinn

Minderheitsanteile

Rickstellungen

Pensionsrickstellungen
Steuerrlckstellungen und latente Steuern
Sonstige Ruckstellungen

Verbindlichkeiten

Finanzschulden

Erhaltene Anzahlungen

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Sonstige Verbindlichkeiten

30.6.2003  31.12.2002
7,2 7.4
14,0 14,4
0.2 0.2
21,3 22,0
74,9 76,9
19,5 31,0
4,9 4,1
7.3 8.4
106,6 120,4
24,6 26,3
0,2 0,3
152.8 169.0
13,2 13,2
—4.4 —4.4
8,9 8,9
5,8 5,8
25,7 20,6
-0,0 -0,0
20,9 29.1
61,2 64,3
1,0 1,2
0,4 0,4
3,2 3,4
7.2 8.4
10,8 12,2
458 40,9
5,8 10,4
23,9 31,3
4.3 8.6
79,7 91,3
152.8 169.0
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Hawesko Holding AG
Konzern-Kapitalflussrechnung (nach IAS)

(in Millionen €, nicht testiert,
Rundungsdifferenzen maglich)

Ergebnis vor Ertragsteuern
Abschreibungen auf Gegenstande

des Anlagevermdgens
Zinsergebnis
Veranderung der Vorréate
Verénderung der sonstigen kurzfristigen Aktiva
Verénderung der Rickstellungen
Veranderung der Verbindlichkeiten
(ohne Finanzschulden)
Gezahlte Ertragsteuern
Nettozahlungsmittelzufluss aus laufender
Geschéftstatigkeit

Erwerb von Tochtergesellschaften abziglich erworbener
Nettozahlungsmittel

Auszahlungen fur Sachanlagen und immaterielle
Vermdgensgegenstande

Auszahlungen fur den Erwerb eigener Anteile

Einzahlungen aus dem Abgang von immateriellen
Vermdgensgegenstanden und Sachanlagen

Einzahlungen aus dem Abgang von Finanzanlagen

Fur Investitionstatigkeit eingesetzte

Nettozahlungsmittel

Auszahlungen fur Dividenden

Auszahlungen an Minderheiten

Veranderung der Finanzschulden

Gezahlte Zinsen

Aus Finanzierungstétigkeit abgeflossene
Nettozahlungsmittel

Nettozunahme von Zahlungsmitteln
Zahlungsmittel am Anfang des Zeitraums

Zahlungsmittel am Ende des Zeitraums

1.1-306.  1.1.-30.6.
2003 2002
2,7 2,4
2,2 2.1
0,6 13
2,0 -6,3
12,8 12,1
-0,9 -0,4
~16,4 ~12,7
-17 -1.1
13 —2,7
-1,7 -2,6
- 4,4

0,2 :
0.0 0.0
-1,5 2,0
~4.4 -5,1
-0,4 -03
4,9 4,6
-1.0 -1.3
-0,9 21
11 -2,8
8,4 5,6
7,3 2,9
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Hawesko Holding AG
Entwicklung des Konzern-Eigenkapitals
In Millionen €, Ausgleichs-
Rundungsdifferenzen mdglich posten
Gezeich- aus der Konzern-
netes Kapital- Gewinn-  Wahrungs- bilanz-

Kapital ricklage ricklagen umrechnung gewinn Gesamt
Stand am 1. Januar 2002 6,9 7,7 10,6 0,0 35,3 60,5
Bewertung
Devisentermingeschéfte IAS 39 -0,1 -0,1
Umstellung auf Euro 2,0 -2,0 0,0
Einstellung in Gewinnrlicklagen 5,6 -5,6 0,0
Eigene Anteile 4,4 4.4
Dividende -51 -51
Differenzen aus der
W &hrungsumrechnung 0,0 0,0
Konzernergebnis 11 11
Stand am 30. Juni 2002 8,9 5,8 20,6 0,0 25,7 61,0
Stand am 1. Januar 2003 8,9 5,8 20,6 0,0 29,1 64,3
Bewertung
Devisentermingeschafte IAS 39 0,1 0,1
Einstellung in Gewinnrlicklagen 50 -5,0 0,0
Eigene Anteile — —
Dividende -4,4 -4,4
Differenzen aus der
W &hrungsumrechnung 0,0 0,0
Konzernergebnis 1,2 1,2
Stand am 30. Juni 2003 8,9 5,8 25,7 0,0 20,9 61,2
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Segmente
(in Millionen €, Rundungsdifferenzen mdglich)

Versandhandel Fach- _Sonstiges/
1. Halbjahr 2003 / E-Commerce einzelhandel Grolhandel  Uberleitung Konzern
Fremdumsatz 49,6 41,9 33,0 0,1 124,6
Betriebsergebnis (EBIT) 11 3,3 1,2 -23 3,3

Versandhandel *) Fach- *) Sonstiges/
1. Halbjahr 2002 /| E-Commerce einzelhandel GrolRhandel  Uberleitung Konzern
Fremdumsatz 40,8 40,9 31,9 0,1 113,7
Betriebsergebnis (EBIT) 15 3,5 11 -25 3,7
*) Angepasst wegen Umgliederung der W einschulungsaktivitéaten von Sonstiges in Facheinzelhandel
ab 2003
Sonstige Angaben 1.1-30.6. 1.1.-30.6.

2003 2002

Mitarbeiter (Durchschnitt wahrend des Zeitraums) 516 488
Kalender:
Drittes Quartal/Neun-Monats-Bericht Ende Oktober 2003
Vorlaufiger Bericht Giber das Geschéftsjahr 2003 Ende Januar 2004

Herausgegeben von: Hawesko Holding AG
— Investor Relations —
20205 Hamburg

Tel. + 49 40/ 30 39 21 00
Fax +4940/3039 2105
Internet: http://www.hawesko.com
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